Papperskungen vaxer med emballage
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Roger Henriksson &r vd for Papperskungen som erbjuder kontorsmaterial, emballage och
hygienartiklar via webbutik. En ny printer har tagit plats i verksamheten for att bistd med olika
typer av tryckt emballage. Foto: Privatbild

Kurvan pekar uppat pa olika typer av emballageprodukter hos Papperskungen. Nu bygger
de vidare med en inkjetprinter for att méta efterfragan pa forpackningar med
personaliserat tryck i korta serier.

Papperskungen med sate i Timra har bedrivit webbutik sedan 1994 och har i dag runt 30 000
artiklar i sitt produktsortiment. Olika typer av emballage star i dag for runt 40 procent av
omséattningen. Roger Henriksson, vd pa foretaget sager att manga av kunderna ar e-handlare pa
jakt efter forpackningar. Han &r 6vertygad om att de kommer att fortsatta att véxa inom detta
segment.

— Det &r det vi 6kar mest pa.



En vanlig bestallning hos Papperskungen kan handla om upp till 200 stycken tryckta
standardlador.

— Vi ser ett behov av att kunna hjalpa sma och medelstora foretag att trycka bland annat
kartonger, bérkassar och vadderade kuvert.

Inkjetprinter har installerats

For att mota efterfragan pa tryckt emballage har foretaget investerat i en Postmark printer,
modell AP1170, Inkjetsystemet har en integrerad friktionsmatare, justerbart mottagningsfack
samt vakuumtransportor. Matningsbredden ar 20 tum men det hindrar inte att ta sig an storre
media en s da den har en utdragbar design. Printern skriver ut med ett Fixed Imager 1000 huvud
fran HP i fyrfarg med pigmenterat black som &r vattentaligt.

— Det &r vattenbaserat snabbtorkande bl&ck, intygar Henriksson och tillagger att alla
absorberande materialtyper kan ga i printern — exempelvis trd, textil, papper och kartong. Roger
Henriksson sager att printern skriver ut 30 meter i minuten och kunderna kan aven fa
personaliserat tryck. 100 emballagelador tar cirka tio minuter.

— Vi gor ganska unika tryck till kunderna och det &r en bra forklaring till varfor vi valde den har
printern.

Fordelar for kunder
Ofta handlar det for Papperskungen att producera mindre serier, ungefar upp till 1 000 exemplar.

— De sista fem aren har vi gjort en storsatsning pa emballage. Det ar darfor detta nu kommer i fas
med denna maskinen.

Henriksson sager att fordelarna med att bestalla tryckta forpackningar fran Papperskungen blir
manga for kunderna. De behdver inte kopa stora volymer och slipper dyr lagerhallning:

— Ofta vill kunderna ha standardiserade e-handelslador. Men da far kunden dyra startkostnader i
stans och kliche, vi tar bara ut en mindre startkostnad for upplagg av trycket i maskinen.

Ett billigare pris

Postmark-printern saldes och installerades av Sigraphic. Det &r forsta gangen Papperskungen
valjer maskinleverantdren och Roger Henriksson forklarar varfor:

— De kandes proffsiga och seriosa. Det har ocksa visat sig att de inte har lamnat nagot till
slumpen. Vi &r valdigt ndjda med dem, séger han och tillagger att maskinpriset blev 100 000
kronor billigare an vad motsvarande offert vi fick fran en annan tillverkare.



